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Reino Unido es uno de los principales exportadores de servicios (segundo lugar a nivel 
mundial después de Estados Unidos), con una participación de 8.2% de las exporta-
ciones mundiales de servicios. En cuanto a las importaciones de servicios, Reino Unido 
ocupa el tercer lugar con una participación de 6.4% a nivel mundial.

La participación de las mercancías en el comercio total de Reino Unido es de aproxima-
damente 73% y la participación de los servicios de 27%, lo cual es bastante signi�cativo 
si se compara con la mayoría de los otros países.

Principales productos importados y exportados a nivel mundial. El 77.6% de las 
exportaciones de mercancías de Reino Unido se componen de productos manufactura-
dos como calderas, máquinas y aparatos mecánicos, automóviles, partes y accesorios 
de vehículos, aparatos eléctricos, componentes aeroespaciales y medicamentos 
preparados. El 13% de sus exportaciones corresponden a combustibles y productos 
minerales, principalmente de petróleo, y solamente el 5.3% corresponde a productos 
agrícolas. Entre los productos importados destacan algunas materias primas como 
combustibles y aceites minerales, oro y diamantes, productos químicos orgánicos y 
plásticos, y productos manufacturados como aparatos mecánicos, vehículos, productos 
farmacéuticos y manufacturas de plástico. 

Debido a que el comercio intra-industrial constituye el sector más fuerte de los 
intercambios comerciales del Reino Unido, los principales sectores exportadores son a 
su vez los principales sectores importadores del comercio exterior británico.

El principal mercado para las exportaciones de Reino Unido es la Unión Europea 
(61.8% de participación). Fuera de la UE, los principales importadores de productos de 
Reino Unido son Estados Unidos (13.2%), Suiza (1.8%), Japón (1.7%) y Canadá (1.6%). En 
cuanto a las importaciones de Reino Unido, éstas provienen principalmente de la UE  
(50.2%), seguido por Estados Unidos (8%), China (6.1%), Noruega (4.4%) y Japón  (2.4%). 
Dentro de la UE, su principal proveedor es Alemania. 

De acuerdo al informe sobre competitividad elaborado por el Foro Económico 
Mundial para el periodo 2007–2008, Reino Unido se encuentra entre las 10 
economías más competitivas, ocupando la posición número 9 entre 131 países, 43 
peldaños por arriba de México (52). Reino Unido recibió una excelente cali�cación en 
cuanto a calidad de infraestructura y e�ciencia en los mercados de bienes y de servicios. 
Su mayor debilidad corresponde al ambiente macroeconómico, debido principalmente 
a los altos dé�cits del sector público. 

Relación de Comercio Bilateral
México - Reino Unido

En materia de negocios, Reino Unido ocupa el lugar 7 dentro de los países de 
la UE y el 11 entre 127 países, según el ranking del Foro Económico Mundial 
para el 2007. Con respecto a la clasi�cación del año pasado, Reino Unido retro-
cedió en 4 lugares.

Reino Unido propicia la inversión extranjera, brindándole el mismo trato que 
a las empresas locales. Según el Departamento de Estado de EE.UU., en el 
Reino Unido se establecen más empresas ajenas a la UE que en ningún otro 
país europeo, y su territorio alberga 130 de las 500 empresas multinaciona-
les líderes. Sin embargo mantiene restricciones en algunos sectores como el 
aeroespacial y en algunos servicios de medios de difusión. 

En 2007, Reino Unido ocupó el lugar número 13 en el comercio total de 
México, el onceavo como comprador y el 15 como abastecedor. Entre los 
países de la Unión Europea, Reino Unido es el quinto socio comercial de 
México.

El intercambio comercial entre México y Reino Unido ha crecido en un 97%, 
al pasar de 1,961 md en 2000 a 3,857 md en 2007, lo cual representa una tasa 
media anual de crecimiento de 11%.  Al cierre de 2007, México registró un 
dé�cit de 732 md en su comercio con Reino Unido. 



En lo que respecta a las exportaciones, en el periodo 2000-2007, éstas registraron 
un crecimiento de 79%, pasando de 869 md en 2000 a 1,563 md en 2007, lo que 
representó una tasa media anual de crecimiento de 12%. Por su parte, las importa-
ciones aumentaron en 110% en el periodo 2000-2007, pasando de 1,091 md en 
2000 a 2,294 md en 2007, con una tasa de crecimiento media anual de 12%. Sin 
embargo, a diferencia de las importaciones, el crecimiento de las exportaciones no 
ha sido uniforme, si no que éstas han aumentado y disminuido alternadamente.

Principales productos Importados por México                 %

Motores de émbolo, turbinas, topadoras 
y otras maquinas y aparatos mecánicos.             18,31
Productos intermedios de hierro o acero, 
aceros aleados.                                                              11,74
Máquinas y aparatos eléctricos, aparatos para 
corte y seccionamiento, circuitos integrados 
y otros aparatos.                                                                                                    9,56
Automóviles de turismo y demás vehículos, 
partes y accesorios de vehículos, vehículos 
para transporte de mercancía.                                                                 8,08 
Productos farmacéuticos, principalmente 
medicamentos.                                                                                                    8,03
Instrumentos y aparatos de medida o control, 
osciloscopios, instrumentos y aparatos de laboratorio.       5,24
Productos de la industria química (elementos 
químicos dopados, insecticidas, raticidas, entre otros).        4,73
Aceites de petróleo o de minerales bituminosos.                    3,39
Tubos, tornillos, pernos, tuercas y demás 
manufacturas de hierro y acero.                                                             3,38
Manufacturas de plástico.                                                                            3,26
Subtotal        75,7
Total                         100%

Principales Productos Exportados por México     %

Oro en bruto, incluido el oro platinado.                                32,72
Aceites crudos de petróleo.                                                                    15,80 
Máquinas y aparatos mecánicos 
(principalmente para procesamiento de datos) 
y partes de éstas máquinas.                                                                    15,10 
Máquinas, aparatos y material eléctrico 
(principalmente de telefonía).                                                                  7,27
Instrumentos y aparatos de medicina, cirugía, 
odontología y veterinaria.                                                                            5,66  
Bebidas y líquidos alcohólicos, principalmente 
cerveza de malta.                                                                                                 3,61
Partes y accesorios de vehículos, 
automóviles de turismo.                                                                               2,60
Manufacturas de hierro y acero.                                                             1,77
Productos químicos orgánicos (ácidos carboxílicos, 
cetonas, quinonas, hormonas).                                                               1,57
Caucho y sus manufacturas.                                                                      1,42
Subtotal        87,5
Total     100%

México. Principales productos del comercio bilateral con Reino Unido (2007)
(% de participación en las exportaciones o importaciones totales con Reino Unido)

Fuente: ProMéxico con base en datos de World Trade Atlas.

Relación y Acuerdos Bilaterales

El principal acuerdo que rige las relaciones entre México y Reino Unido es el TLCUEM que 

entró en vigor en julio del año 2000. Si bien las relaciones comerciales entre ambos países 

son excelentes, se debe continuar trabajando en su profundización, tanto en el sector 

público como privado, reforzando los esquemas de cooperación bilateral y 

aprovechando aún más el potencial que ofrece el TLCUEM.
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Otros acuerdos importantes suscritos entre México y Reino Unido son el convenio para 

evitar la doble imposición e impedir la evasión fiscal en materia de ISR en vigor desde 

1995, el convenio sobre transporte aéreo en vigor desde 1989, el acuerdo de cooperación 

en los sectores postal y de telecomunicaciones en vigor desde 1994, y el acuerdo para la 

promoción y protección recíproca de inversiones el cual aún no entra en vigor. 

En agosto de 2001, el entonces Presidente Fox y el Primer Ministro Blair, suscribi-

eron el Plan de Negocios México-Reino Unido. El Plan contiene una estrategia para 

fomentar el comercio y la inversión entre ambos países. Se cuenta con un Programa de 

Trabajo en el que se identifican sectores prioritarios y acciones a desarrollar, así como 

mecanismos de evaluación. Sin embargo, en 2003 la contraparte británica (UK Trade and 

Investment) cambió radicalmente su estrategia y organización enfocándose ahora a la 

promoción de servicios específicos en lugar de países.

Actualmente el Plan de Negocios México Reino Unido,  cubrirá el período de tres 

años del 1 de junio de 2008 al 31 de mayo de 20011.

El propósito de este acuerdo es facilitar una mayor cooperación e intercambio de 

información entre UKTI y ProMéxico y ayudar a ambas organizaciones a identificar y 

promover oportunidades y sectores pioritarios para México en Reino Unido y para Reino 

Unido en México, con el fin de promover inversión de calidad.


